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Online-Händler bei eBay  
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bowland e-shop-berlin ist eine Art "Einzelhandelskaufhaus", das sich mit seinen Artikeln 
an den Endverbraucher wendet. Das Kaufhaus kommt ohne Geschäftsräume im 
herkömmlichen Sinne aus, da es wie der Name schon sagt im eCommerce-Bereich tätig 
ist und sich auf die Vertriebsschiene des Internethandels konzentriert. Als Vertriebsweg 
wurde wegen der vielen Vorteile die Handelsplattform eBay gewählt. Die Angebotspalette 
beschränkt sich nicht nur auf eine Produktlinie, sondern auf zunächst fünf bis sechs 
Hauptkategorien, die durch Markt-, Konkurrenz- und Verbraucheranalyse ermittelt 
wurden. Herr Bernhardt zu seiner Gründung "Die Installation eines Online-Kaufhauses 
über die Vertriebsschiene eBay ist vergleichsweise kostengünstig. Das Kaufhaus konnte 
mit dem Kredit des Integrationsamtes aus dem Stand eröffnet und nach und nach 
ausgebaut werden."  
 
Wie kam es zur Gründung? Dazu Herr Bernhardt: "Während eines Studiums zum 
Webdesigner habe ich unter anderem den Studiengang eCommerce belegt. Ein Projekt 
war der Online-Handel über den Vertriebsweg eBay. Da mir dieses Projekt als am 
lukrativsten und am schnellsten umzusetzen erschien, entwickelte ich diese Idee nach 
erfolgreichem Lehrgangsende weiter. Bei der Erstellung des Finanzplanes war enterability 
eine sehr große Hilfe. Durch konstruktive Auseinandersetzung mit der Materie, konnte ein 
vorzeigbares Ergebnis erzielt werden. Auch das kritische Hinterfragen der Geschäftsidee 
war hilfreich und konstruktiv, so dass sich der Kreis zu einem logischen und auch für 
Außenstehende verständlichen Businessplan schließen konnte. Verkäufe von privaten 
Gegenständen auf dem eBay-Marktplatz, ermöglichten in der Vorgründungsphase Markt-
Tests in Realtime durchzuführen und waren gleichzeitig eine willkommene finanzielle 
Unterstützung. Die persönlichen Gespräche mit den Mitarbeitern und dem Projektleiter 
halfen "Durststrecken" zu überwinden und die Motivation aufrecht zu erhalten."  
 
 


